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• Los productos locales serán de tipo Intradiario (D) y Diario (D+1).  

 

• No tendrán fecha de entrega específicamente asociada. Al realizar la transacción se 

fija el día de entrega según el tipo de producto.  

 

• Los productos locales estarán listados de forma permanente, en una solapa 

dedicada, diferenciada de los productos estándar. 

NEGOCIACIÓN DE PRODUCTOS LOCALES 

Productos 



 

• El envío de ofertas estará permanentemente abierto y las ofertas tendrán vigencia 

ilimitada, permaneciendo en el Libro de Ofertas hasta que sean casadas o el agente 

las cancele. 

 

• El GTS informará periódicamente al OM de los Sujetos Habilitados que están 

calificados para ofertar a cada producto local y su cantidad límite. Se retirarán las 

ofertas de aquellos no calificados para ofertar, si las hubiera. 

 

• El OM, una vez recibido el aviso del GTS, publicará la comunicación de la inminente 

negociación de productos locales a través de un aviso en la Plataforma del 

Mercado.  

 

• Los Agentes habilitados podrán tener ofertas para estos productos, y modificarlas en 

cualquier momento. 
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Recepción de Ofertas 



 

• El GTS introducirá la oferta para el producto que se ajuste a su acción de balance. 

También los agentes podrán continuar introduciendo o modificando ofertas. 

 

• El OM enviará al GTS las notificaciones resultantes, con la información y las 

cantidades de los Agentes adjudicatarios. Las notificaciones se realizarán tras 

finalizar la casación. 

 

• Tras la casación, el GTS deberá negociar en el Mercado Continuo un producto 

equivalente con entrega en el PVB de signo opuesto. Las notificaciones se 

realizarán según el tipo de producto (en la hora, si es de tipo WD o al final de la 

sesión, si es de tipo DA). 

 

• El GTS y el resto de agentes podrán descargarse el precio de todas las 

transacciones en las que haya intervenido a través de la Plat. de Registro y 

Consultas.  
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Casación y Resultados 



 

Método de la Casación 

 

• Casación continua 

• Se realiza cuando el GTS introduce su oferta, siempre que haya ofertas en el sentido 

contrario para completar la transacción. 

 

• El precio de la transacción es el de la oferta existente en el libro de ofertas 

 

• Las ofertas pueden verse de forma anónima, de la misma forma que para los 

productos estándar en la fase de casación continua. 

 

• Casación tipo subasta 

• Se ejecuta al cabo de un tiempo de recibir la comunicación del GTS indicando la 

negociación del producto local (p.e. 10’). 

 

• Existe un precio marginal para todas las transacciones. 

  

• Las ofertas permanecen ocultas en todo momento para los demás participantes.  
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Detalles a Definir 
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